On domus

agil e eficaz

Novos desafios

A promocdo imobiliaria € um dos sectores mais
dinamicos e importantes da economia portu-
guesa. Apesar destas caracteristicas, tem, ac-
tualmente, de enfrentar desafios como:

® Uma maior concentracao de empresas

®m Uma possivel mudanca de ciclo econémico

m O incremento da edificagao residencial

m A diversificacdao de actividades: constru-
cao, servicos, etc.

Novas necessidades

Sdo necessarios sistemas de gestdo especi-
ficos e integrados que automatizem todos os
seus processos de negdcio, incorporando os
interlocutores da sua cadeia de valor: qua-
dros de direccao, agentes comerciais, pessoal
administrativo, etc.

Para tal, é necessario:

B Gerir com precisdao 0s processos produ-
tivos, tanto directos como facultativos
(DIP).

® Potenciar a gestdo comercial com ferra-

mentas CRM: gestdo de clientes poten-

ciais, de reservas e listas de espera.

Controlar detalhadamente os custos de

todo o processo de negdcio.

Desenvolver processos eficientes na admi-

nistracdo comercial (desde as promogoes

até as unidades de obra e imoéveis).

Melhorar a sua imagem de marca e de qua-

lidade, prestando um servico completo.

Garantir uma resposta eficiente no pds-

venda, gragas ao acompanhamento e ges-

tao coordenados das incidéncias.

Para uma gestdo optima, a tomada de decisdes
deve apoiar-se numa visao global e em tempo
real do negdcio, em todas as suas facetas e
actividades.

A solugao: ekon domus

O ekon domus é a mais completa solugdo in-
tegrada de gestdao empresarial para o sector
das promotoras imobiliarias, assim como para
as empresas que também incluem actividades
de construcdo, controlo de projectos/obras e
controlo logistico dos materiais desde o local
da obra.

Foi especificamente concebida pela Agresso pa-
ra resolver as necessidades do sector imobi-
lidrio, abarcando todas as areas funcionais da
empresa: desde a gestdo da promocdo até a
gestao dos recursos humanos, passando por
uma eficiente gestdo financeira.

Responde, com garantias, as novas condigoes
do mercado, permitindo um controlo exausti-
vo desde a gestdao do solo até a entrega das
chaves. Abarca todas as areas de negdcio da
empresa:

Gestao do terreno

Construgao e acompanhamento da obra (di-
recto ou facultativo)

Promogao e comercializagao

Gestdo de vendas

Administragdo comercial

Arrendamentos

Reformas

Pés-venda

Contas a cobrar

Gestdo documental

Finangas

Gestdo de recursos humanos e vencimentos

Em que aspectos ira diferenciar a sua
empresa?

“Diferenciacao sem contrapartidas”

A maior parte dos ERP recomendam que o
utilizador se adapte ao seu padrdo. O ekon
domus é o Uunico software que se adapta as
necessidades do cliente, mesmo depois da sua
implementacgdo, sem custos ocultos.

Com que pode o cliente contar?
ERP... sem prazo de validade

O ekon domus é um ERP sem prazo de vali-
dade. A sua vida util é exponencialmente mais
duradoura que a das solugBes da concorrén-
cia, cuja falta de agilidade pds-implementacao
resulta numa quebra das margens empresa-
riais dos seus clientes. Flexibilidade NAO é si-
nonimo de Agilidade.

Que ira o cliente obter?

Capacidade para se adaptar a mudangas cons-
tantes

Estando a sua empresa sujeita a rapidas mu-
dancas e a um crescimento continuo, a Agresso
Portugal permite-lhe orienta-la para qualquer
dimensao e em qualquer direcgao.

Porque tera beneficios?

Porque a sua empresa é Business Living IN
Change (BLINC)

As 5 razoes do

As organizagdes que obtém o maximo proveito
da Agresso Portugal sdao empresas e organi-
zacOes centradas na agilizagdao dos circuitos e
na optimizacdo dos processos, caracterizadas
por ritmos acelerados de crescimento e de
mudanca.

Referéncias

Mais de 10 000 clientes altamente dinédmicos e
mais de 1 100 000 utilizadores em 100 paises
de todo o mundo valorizam as vantagens da
Agresso Portugal. Entre os clientes do sector
da promogao imobiliaria, destacamos: Llane-
ra, Obrum, Urbopama, Caminos 3000, Cons-
trucciones Montaner, Emmsa, Frapont, entre
outros.

Eis outros clientes importantes da Agresso
Portugal: Adecco, Axa Seguros, Bank of En-
gland, Bayer, Congelados A Bordo, Cubiertas
Mufioz, Deutsche Bank, Easyjet, Edreams,
Enate, Findus, Fundaciéon BBVA, Gas Natural,
Germaine de Capuccini, Grupo Bornay, Grupo
Constant, Grupo Intur Hoteles, Hesperia Ho-
teles, Hormigones Caleta, Iberia, Industrias
Ochoa, La Caixa, Landauer, Larousse, Lear
Corporation, Llanera, Lloyds, Lucent Techno-
logies, Mondial Assistance, Novartis, Ociur, PC
City, Pujol Muntala, Real Automobil Club de
Catalunya, Siemens, Sol Melia, Tucai, Univer-
sidade de Deusto, Universidade de Glasgow,
Universidade de Kent, Universidade de Liver-
pool, Universidade de Nottingham, Wirth, en-
tre outros.

eKON domus

Seguranga: uma solugdo especifica para o sector das promotoras imobilidrias,
oferecida por uma empresa com mais de 20 anos de experiéncia a trabalhar

para este sector.

Adaptacgao: é uma solucdo que se adapta plenamente as necessidades da em-
presa, tanto actuais como futuras, de forma facil y rapida.

Visibilidade: a que as suas ferramentas conferem a tomada de decisdes — in-
dicadores em tempo real, sistema integrado de mensagens, estatisticas, quadro
de comando, controlo de processos de negocio, etc.

Independéncia tecnologica: em relagao a sistemas operativos, bases de da-
dos, burdtica, software livre (Linux, Open Office, etc.).

Tranquilidade: poder contar directamente com o fabricante como um fornece-
dor global, préximo e com capacidade para resolver todas as necessidades da
sua empresa no ambito das tecnologias da informacao e das comunicagoes.

Beneficios

m Conhecerd, on-line e no préprio momento,
o estado dos produtos e promocgdes em car-
teira

® Aumentara a sua eficiéncia nos acordos a
curto prazo, acelerando o ciclo de venda

m Contard com uma gestdo integral com uma
visdo unificada do negécio

® Melhorara a qualidade global do servico e o
nivel de compromisso da empresa

m Dard mais satisfagdo aos seus clientes e
melhorard a sua competitividade

m Reduzird a duracdo e os custos do processo
de venda dos imoveis

®m Promogéo e venda ® Imputagdes de custos

I
B m Objectivos m Planeamento
= Orgamentos m Importagdo/exportagdo
ekO“ domus = Obras

= Ficheiros histdricos
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O ekon domus representa uma mudancga de paradigma nas
solugdes integradas de gestdo para o sector das promotoras
imobilidrias. Permite que a empresa se adapte a sua realidade,
sem contrapartidas e convertendo-se na plataforma necessaria
para alicercar as suas estratégias de negdcio futuras.
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As caracteristicas do ekon domus ajudam a empresa de pro-
mogdo imobilidria a ser plenamente competitiva: rapidez para
o utilizador, total integracao, facilidade e agilidade para a ma-
nutencdo da informacdo e maximizacdo das possibilidades de
parametrizagado.
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O ekon domus implica uma optimizacdo dos processos de
venda e promogdo, bem como um melhor aproveitamento
dos seus recursos. Além disso, permite a implementagdo de
sistemas de auditoria que assegurem a maxima competitivi-
dade e fiabilidade dos processos.
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O ekon domus responde, com garantias, as novas condigoes
do mercado, permitindo um controlo exaustivo que abrange
desde a gestdo do solo até a entrega das chaves.




Promogao e venda

Gestdo do terreno

Construgdo e acompanhamento
da obra (directo ou facultativo)
Promogdo e comercializagdo
Gestao de vendas
Administragcdo comercial
Arrendamentos

Reformas

Pds-venda

Contas a cobrar

Gestao documental

Orcamentos

Obras

Orgamentos

Rubricas

Descrigdo detalhada de orgamentos
Departamentos

Grupos

Tipos de obras

eROI‘I = Crm

Ekon " finarg

Planeamento

Necessidades

Recolha de dados

PRP (Project Requirement Planning)
Material a reservar

Notas de encomenda sugeridas

Imputacoes de custos

Relatérios de trabalho
Imputagdes de rubricas
Relatérios de materiais
Cddigo de incidéncia
Relatérios
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Ficheiros historicos

Relatérios de trabalho
Relatérios de materiais

ekon domus

‘ekon. iavoro

Importagao/exportagao

Formato FIEBDC importagdo

Objectivos

Objectivos

Rubricas

Capitulos/itens

Descrigdo detalhada do objectivo
Estrutura do objectivo

Obras

Obras

Estrutura de obras

Rubricas

Descrigdo detalhada de obras
Tipos de obras

Situagdes

Correcgoes
Reformulagdes/alteracbes apos
inicio da obra

Relatérios de obras

Registos contabilisticos e analiticos
Medigdes de producdo
MedigOes de certificagao
CertificagGes
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Funcionalidades do ekon domus
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Agresso Portugal
Estrada de Alfragide, n® 67
Alfrapark - Edificio H - Piso 2
2610-008 Amadora

www.agresso.com/portugal

Agresso Portugal, lider em solucoes para a sua empresa
Telefone 351 21 446 00 90

Alemanha - Bélgica - Canada - Dinamarca - Espanha - Estados Unidos - Franga - Holanda - Noruega - Portugal - Reino Unido - Suécia

- %

ON domus

O software mais completo
para a promocao imobiliaria

ekon, lider em solucoes sectoriais
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www.agresso.com/portugal




